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Accademia ADICO è...
Un contenitore di corsi di una giornata, su temi di attualita', con docenti di alto profilo, per 
aggiungere valore alla Tua crescita professionale.

Crescita professionale

Marketing

Vendita

Web Marketing

Legenda delle aree dei corsi

Per visionare i programmi e iscriverti digita www.adico.it

Per informazioni, dubbi o iscrizioni
 contattate la segreteria ADICO

e-mail: info@adico.it
tel: 02-67 04 080
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5 Mercoledì M Come ottimizzare Marketing diretto e CRM 

6 Giovedì W Un Approccio Concreto a Facebook

11 L’e-commerce come necessità per la PMI (prima giornata)Martedì W

19 Mercoledì W Ricerche di Mercato on line a costo zero

24 Lunedì M Come valutare e pianificare la Customer Satisfaction per fidelizzare la clientela

18 L’e-commerce come necessità per la PMI (seconda giornata)Martedì W

20 Giovedì W Come strutturare efficaci campagne di e-mail marketing 8h
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ADICO contro la crisi: sconto di 50€ su tutti i corsi a calendario.
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9 Mercoledì V Mi fido, Ti compro! – Focus sulla Fiducia

10 Giovedì M Fare marketing con Excel 

15 Martedì W Introduzione al web marketing (basic)

18 Pianificazione operativa e strategica di marketing nelle PMI – prima giornataVenerdì M

22 Martedì M Dove cercare e come utilizzare i dati economici e di mercato per le PMI 

23 Mercoledì W Introduzione al web marketing (advanced)

25 Venerdì M Pianificazione operativa e strategica di marketing nelle PMI – seconda giornata 

8h

ADICO contro la crisi: sconto di 50€ su tutti i corsi a calendario.

8h7 Lunedì Fin Budget e Controllo di Gestione

16 Mercoledì V Mi fido Ti compro – Focus sulla Persuasione 8h

8h14 Lunedì C Extreme Goal Setting

8h
28 Lunedì M Accresci il tuo vantaggio competitivo 

8h24 Giovedì M La tecnica vincente per le vendite complesse 

8h
21 Lunedì Fin Contabilità e bilancio


