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Nei momenti dif�cili
allarga la squadra.
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To exhibit at F&T 2009, please download 
the application forms
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Dobbiamo continuare a parlare di crisi? Stare sulla difensiva e 
cercare di mantenere le posizioni raggiunte?

Noi di Fieramilano pensiamo di no. E come noi ne sono convinti 
migliaia di potenziali nuovi franchisee che vedono nella affiliazione 
commerciale un’opportunità di diversificazione e di sviluppo della 
propria personalità, e che cercheranno nella prestigiosa sede di 
Rho-Pero il brand su cui investire la loro voglia di “mettersi in 
proprio.”
Per questo abbiamo creduto con decisione in questa edizione di 
F&T, riempiendo la manifestazione di contenuti e potenziando 
la comunicazione verso i visitatori. La vostra partecipazione 
sarà valorizzata da iniziative tese ad inserire il Franchising nei 
filoni più promettenti dell’economia del terzo millennio, come la 
compatibilità ambientale e la formazione.
Inoltre, la contemporaneità con Host e Wellness garantirà un 
particolare tasso di internazionalità negli spazi condivisi con F&T 
2009
Ci sono tutti gli elementi per rendere l’appuntamento del prossimo 
autunno un segnale importante di vitalità di cui vorremmo 
godessero soprattutto i nostri espositori.

S     hould we carry on talking about the crisis? Should we stay on   
the defensive and try to maintain our positions?

We at Fieramilano think we shouldn’t. And thousands of potential 
new franchisees share our opinion. They see franchising as an 
opportunity for diversifying and developing their personality. They 
will come to the world-class fair centre in Rho-Pero to find the 
brand in which they can invest their aspiration to “set up on their 
own”.
We have therefore invested in this F&T show with great 
determination, filling it with new content and boosting visitor-
orientated communication. Your participation will be maximised 
through initiatives aimed at including franchising in the most 
promising trends of the third millennium, such as eco-compatibility 
and professional training.
Furthermore, the Host and Wellness shows will be held in 
conjunction with F&T, thus guaranteeing a significant flow of 
international visitors.
F&T 2009 has everything it takes to ensure next autumn’s fair gives 
positive signals of economic vitality and we’d like our exhibitors to 
reap all the benefits.
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When times are tough, broaden your team.
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FRANCHISING & TRADE 2009
Fiera Milano Rho 23-26 ottobre 2009

F&T 2009
La manifestazione, giunta quest’anno alla 24° edizione, conferma la sua leadership come punto 

di riferimento per  tutti gli operatori del settore.

F&T 2009 propone uno scenario globale del franchising: i più significativi franchisor nazionali 

ed esteri saranno  affiancati da eventi e servizi di grande interesse e utilità per espositori e 

pubblico.

ESPOSITORI 
Oltre il 40% delle aziende operanti nel franchising a livello nazionale sono state presenti nel 2008 

con offerte articolate su grandi, medi e piccoli brand per fasce d’investimento da 10.000 a 100.000 

euro ed oltre.

VISITATORI
I visitatori, provenienti da tutte le parti d’Italia e, in interessante percentuale, dall’estero, sono 

stati oltre 10.000. 

F&T 2009 sarà contemporanea a Host, Shop Project e Wellness, tre eventi di grande notorietà ed 

affluenza, che si terranno nei padiglioni adiacenti alla manifestazione e che convoglieranno su 

F&T buona parte degli operatori in visita.

La presenza dei visitatori sarà potenziata anche dai dati elaborati dal Matching Program che 

hanno portato ad una mappatura di oltre 1200 persone interessate alla manifestazione.   

LOCATION
La manifestazione, che prevede una superficie occupata di mq.15.000 ca., si terrà a Fieramilano 

Rho dal 23 al 26 ottobre 2009, Pad. 16 - Ingressi: Porta Sud, Porta Est, Porta Ovest.

UNA GRANDE OPPORTUNITÀ PER AMPLIARE IL PROPRIO BUSINESS

VAI DOVE TI ASPETTA IL BUSINESS
L’appuntamento in fiera è irrinunciabile perché rappresenta l’incontro dei nuovi trend con chi li 

sta aspettando. Le aziende presenti sono infatti in grado, grazie a sensibilità e studi settoriali,  

di rispondere alle domande che stanno nascendo sul mercato, di dare quindi agli operatori 

interessati la possibilità di anticipare quei trend che poi tenderanno a massificarsi.

Non esserci significa perdere l’opportunità di incontrare chi potrebbe catturare le vostre iniziative 

sul nascere, perdere l’opportunità di realizzare un’idea oggi sperimentale, domani di grande 

tendenza.

MAI COME ORA
Specialmente in un momento di economia instabile nasce in molti la necessità di valutare e 

intraprendere nuove iniziative. I visitatori sanno di poter trovare in F&T 2009 un range di proposte 

che spaziano in tutti i settori e che coprono tutte le fasce di investimento. Sanno di poter trovare 

risposte a tutte le loro domande e ogni tipo di informazione necessaria all’avvio di una nuova 

attività.

Nei momenti difficili meglio far parte di una squadra… e mettersi in proprio.

RICONOSCERE LE OPPORTUNITÀ
F&T rappresenta un palcoscenico sul quale si muovono molti protagonisti ognuno con storie e 

caratteristiche diverse, ma con un unico obiettivo: rendere profitable le opportunità che in questo 

momento stanno nascendo. Ma per far questo è necessario saperle cogliere!

Convegni, corsi , seminari, case history, sessioni di studio, incontri con personalità del settore 

daranno gli strumenti necessari per orientarsi in un mercato dalle molteplici e complesse 

sfaccettature.

• periodici di settore

• periodici di opinione

• quotidiani

• affissione

• radio 

• siti online

• fiere estere

• cataloghi

• brochures  

• media speciali (derivanti da accordi

	 o partnership con istituzioni, aziende private, 	

	 associazioni, etc.)

• interviste sulla stampa

• sito (www.franchising.fieramilanoexpocts.it)

• newsletter
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F&T 2009
The 24th F&T confirms its continuing dominance as a benchmark for the whole sector.

F&T 2009 offers a global overview of the market: the most important Italian and 

international franchisors plus events and services of great interest and benefit to exhibitors 

and visitors.

EXHIBITORS 

More than 40% of franchise companies operating in Italy attended F&T 2008, representing 

small, medium and big brands in investment ranges from €10,000 to €100,000 and over.

VISITORS
The over 10,000 visitors came from every region of Italy and a significant number from 

abroad. 

F&T 2009 will be held at the same time as Host, Shop Project and Wellness, three well-

respected, crowd-pulling shows held in the exhibition pavilions next to F&T, attracting 

many trade visitors to F&T, too.

Visitor numbers will be boosted through the data processed by the Matching Program, 

which has mapped more than 1200 persons interested in the show.  

VENUE
F&T 2009 will occupy an area of some 15,000 sq m in the Fieramilano fair complex at Rho, 

23-26 October 2009, Pavilion 16. Gate Sud, Est, Ovest.

A GREAT OPPORTUNITY TO EXPAND YOUR BUSINESS

GO WHERE THERE’S BUSINESS FOR YOU
It’s essential to be part of F&T 2009, a vibrant showcase where new trends and trend-

seekers come together. Thanks to their responsiveness and market studies, companies at 

F&T have the answers to new market demands and can offer interested professionals the 

chance of anticipating the trends that will become the standard.

If you don’t come to F&T 2009 you lose the chance of meeting just the people who can catch 

your embryonic ideas. You also lose the chance of realising an idea that is experimental 

today but will be all the rage tomorrow.

NOW AS NEVER BEFORE
It is especially in a period of economic instability that many feel the need to evaluate and 

launch into new enterprises. Visitors know they’ll find at F&T 2009 a full range of proposals 

covering all sectors and all investment brackets. They know they’ll get the answers to their 

questions and all the information they need for starting a new activity. When times are 

difficult it’s better to be part of a team and… set up on your own.

RECOGNISING OPPORTUNITIES
F&T is a stage with many players, each with different stories and characteristics but with 

a common objective: to make today’s new opportunities profitable. But to do so you have to 

know how to recognise an opportunity!

Conferences, courses, case studies, seminars, study sessions and meetings with leading 

figures provide the means of finding your direction in a very complex, multifaceted market.

CERCHIAMOCI 
Gli espositori hanno a disposizione sul sito della manifestazione, il Matching Program, un sistema 

in cui inserire offerte e parametri relativi alla ricerca di franchisee.

Gli interessati possono, con una semplice pre-registrazione, accedere al programma, dove 

inseriranno le loro richieste, che verranno incrociate con quelle degli espositori, per creare poi 

una comunicazione diretta fra le 2 parti.

Matching Program, già sperimentato con successo da Fiera Milano Expocts per Franchising 2008 

e BIT, semplifica la visita in fiera e permette sia agli espositori che al pubblico di concentrarsi su 

incontri preselezionati, evitando le perdite di tempo dei  contatti preliminari.

Vai su www.franchising.fieramilanoexpocts.it ed entra nel Matching Program.

GRANDE VISIBILITÀ			   GRANDE VISIBILITÀ	
ALLA MANIFESTAZIONE			  AGLI ESPOSITORI

• trade periodicals

• opinion magazines

• newspapers

• outdoor advertising

• radio 

• online sites

• international trade fairs

• catalogues

• brochures  

• special media (the fruit of agreements		

	 or partnerships with government 			 

	 agencies, private companies, associations, etc.)

LET’S MEET UP 
Exhibitors use the Matching Program, on exhibition site, to register offers and the 

characteristics of the franchisee they’re looking for.

Simply by pre-registering, potential franchises can access the Program and register their 

own requests, which will be compared with those of exhibitors in order to put the two 

parties in contact.

Matching Program makes the fair experience simpler and enables exhibitors and visitors to 

concentrate on their pre-arranged meetings without wasting time in preliminary contacts.

Tried and proven with success by Fiera Milano Expocts for Franchising 2008 and BIT,  

Matching Program enables exhibitors and potential franchisees to plan their meetings at 

the fair according to their business needs, with no time wasting.

See www.franchising.fieramilanoexpocts.it

EXCEPTIONAL EXPOSURE		  EXCEPTIONAL EXPOSURE
FOR THE SHOW 			   FOR EXHIBITORS

• press interviews

• website (www.franchising.

fieramilanoexpocts.it)

• newsletters


